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Перекупы на рынке мобильных 
бань: как их распознать

Как определить 

посредника?

Чек-лист покупки 

бани Отличия от конкурентов

Вы открываете десяток сайтов с мобильными банями и видите почти 
одинаковую картину. Одинаковые фотографии бань (где-то слишком явные 

фото нейросетей), похожие тексты про «20 лет на рынке» и «собственное 
производство», цены с разницей в пару тысяч рублей и скриншоты 

"отзывов" с личных переписок. 

Возникает вопрос: кто из этих компаний 
действительно строит бани, а кто просто 
перепродаёт чужую работу с наценкой?
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Перекупы на рынке мобильных 
бань: как их распознать

Почему рынок заполнен перекупами

Открыть компанию-перекупа можно за несколько дней. Нужен сайт, настроенная реклама, 
страницы в соцсетях и десяток отзывов, которые  писали не обязательно реальные клиенты. 
Порог входа низкий: не нужно производство, оборудование, склад материалов и бригады. Всё 
это есть у нескольких реальных заводов, а перекуп просто договаривается о закупке готовых 
бань и перепродаёт их дороже.

В Пестово это работает проще, город небольшой, все друг друга знают. Приехал к знакомому 
Васе, сказал что у тебя клиент на мобильную баню 6х2.3м, ударили по рукам и давай строить. 
Перекуп накинул 60.000₽ - 90.000₽ к производственной стоимости и продал вам баню.

Второй фактор — сама стоимость мобильной бани. Она в разы ниже, чем у стационарной бани, 
построенной на участке с нуля. Порог входа в перепродажу низкий, а спрос стабильный: баню 
раз в жизни покупают тысячи семей ежегодно.



В результате реальных производств на рынке немного, на наш взгля это примерно 5-10% от 
числа компаний, которые продают мобильные бани. Остальные 90-95% это посредники 
разного масштаба: от небольших ИП до организаций с раскрученным брендом и агрессивной 
рекламой.
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Как распознать перекупа: 

5 признаков

1. Сравните базовую комплектацию и цену
Если в базовой комплектации указан брус естественной влажности, а цена ниже средней по 
рынку, скорее всего компания экономит на материале или является посредником. Логика 
простая: чтобы заработать на перепродаже, перекуп вынужден удешевлять комплектацию, 
иначе прибыль уходит в смету. Производитель, который использует материал камерной сушки 
в базовой комплектации, обычно указывает это отдельно и не боится сравнения.



Отметим еще один важный момент — это формулировка комплектаций и их описание. Многие 
компании вовсе не указывают тип бруса, марку утеплителя, пароизоляции и даже в некоторых 
случаях печи. Читайте комплектации подробно, не стесняйтесь задавать вопросов и получать 
на них понятные ответы. 

2. Запросите подтверждение производства
Большинство сайтов пишут «у нас собственное производство». Проверить это 
просто: запишитесь на экскурсию и попросите компанию прислать фото или видео с 
производства в качестве подтверждения. Этот шаг тоже можно подделать, договорившись с 
реальным заводом на разовую съёмку. Более надёжный способ — запросить накладные на 
закупку материалов или сметный расчёт по конкретному заказу. Если компания не может 
показать документы по своей поставке, вероятно, она просто заказывает готовые бани у 
стороннего производства.

3. Сравните доставку, предоплату и акции с лидерами 
рынка
Перекупы часто ограничивают бесплатную доставку радиусом 300 км, не дают акций и урезают 
комплектацию до минимума. Каждая тысяча рублей, сэкономленная на комплектации или 
логистике, становится их прибылью. Сравните конкретные цифры: радиус бесплатной 
доставки, размер предоплаты, порядок расчёта за баню, список того, что входит в цену, а что 
оплачивается отдельно.

4. Проверьте юридическую сторону сделки
Перекупы часто заключают договор от разных ИП, объясняя это «большим объёмом заказов». 
На деле это может означать, что за разными названиями стоит один и тот же посредник, а не 
производитель. Обратите внимание, совпадает ли название компании в договоре с названием 
производителя, указанным на сайте или в переписке.

Перекупы на рынке мобильных бань



website 01

5. Оцените сайт, соцсети и отзывы
Небольшой сайт с шаблонным дизайном, соцсети без истории строительства и отзывы без 
подписи заказчика или договора чаще встречаются у перекупов. У реального производителя 
обычно есть история компании, фотоотчёты с адресами объектов и отзывы, которые можно 
сопоставить с конкретным договором.

Что это значит для Вас
Мы не ставим себе задачу убедить Вас заказать баню именно у нас. Важнее, чтобы Вы 
понимали, с кем имеете дело до подписания договора. Если баню строит перекуп, Вы рискуете 
переплатить 15-30% от её реальной стоимости или получить баню с урезанной комплектацией, 
которая создаст проблемы на участке вместо того, чтобы решить задачу.

Если хотите сравнить конкретные цифры, вот что можно посмотреть дальше:

1. О нашей компании подробно, с преимущствами и реальной историей: ссылка

2. Материалы, которые используем в базовой комплектации: ссылка

3. Фотоотчёты по регионам с адресами объектов: ссылка

4. Каталог готовых проектов: ссылка

Если после этого остались вопросы, закажите консультацию. В личном разговоре проще 
разобрать детали конкретно по Вашему случаю, и часто в процессе всплывают вопросы, о 
которых Вы не думали заранее.

Адрес

Производство и офис: г. 
Пестово, ул. Лермонтова 32

Для связи

+7 (911) 607-14-26 | 
Александр Соловьёв



zakaz@sk-dachnypar.ru | 
Приём заявок

Режим работы

Ежедневно 08:00 - 20:00, 
без выходных
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https://sk-dachnypar.ru/o-kompanii
https://sk-dachnypar.ru/ispolzuemyie-materialyi
https://sk-dachnypar.ru/fotootchetyi/
https://sk-dachnypar.ru/katalogi

